XGration

Zawartos¢ materiatow szkoleniowych:

SPRZEDAZ POWIERZCHNI REKLAMOWYCH
Sprawdzone i skutecznie metody zdobywania reklamodawcoéw

Opis szkolenia; Korzysci dla uczestnikow i wydawcow

POWIERZCHNIE REKLAMOWE

Powierzchnie reklamowe — czyli co tak naprawdg sprzedajesz
Powody zakupu powierzchni reklamowych

Cwiczenie

Korzysci z zakupu powierzchni reklamowych

Korzysci dla czytelnikow/odbiorcow

Korzysci dla klienta wydawnictwa

Kryteria wyboru mediow i rodzaju promocji

Kiedy reklamodawca kupi oferowang powierzchnig?

Mocne i stabe strony reklam w poszczegdlnych mediach

ORGANIZACJA SPRZEDAZY

Najwazniejszy element w sprzedazy powierzchni reklamowych
Analiza wlasnej oferty reklamowej

Kluczowe elementy oferty

Czym si¢ wyr6zni¢ od ofert konkurencyjnych

Cwiczenie

Jak i gdzie szuka¢ reklamodawcow

Etapy sprzedazy powierzchni reklamowych

Poznanie zakresu dziatalnosci klienta

Nawiazanie kontaktu przez telefon i uméwienie si¢ na spotkanie
Punkty zaczepienia w rozmowie telefonicznej

Zdobycie zaufania

Rozpoznanie potrzeb Klienta

Zaprezentowanie oferty

Wyeliminowanie zastrzezen

Sfinalizowanie transakcji

ROZMOWY Z POTENCJALNYMI KLIENTAMI
Obiekcje klientow

Nie, dzigkujemy.

A ile to kosztuje?

To dla nas za drogo

Brak informacji w ofercie

Na razie nie mamy pienigdzy na reklameg
WyczerpaliSmy nasz budzet na reklame

Dzigkujemy za oferte, teraz nie jeste$Smy zainteresowani
Ciekawa propozycja, ale nie mamy pewnosci, czy w naszym przypadku przyniesie efekty
Na razie nie my$limy o reklamie, mamy mato klientow
Dobra oferta, ale raczej zdecydujemy sie za jakis czas
Musimy skonsultowac oferte wewnetrznie

Dlaczego nie kupuja u nas?

Cwiczenie

Bledy sprzedawcy powierzchni reklamowych
Cwiczenia

ELEMENTY SKUTECZNEJ KOMUNIKACJI

Doskonalenie umiejetnosci komunikacyjnych

Postawa; Kontakt wzrokowy; Gtos; Zaktocenia jezykowe i pustostowia; Mimika;
Gestykulacja; Jezyk perswazji;

Sztuka zadawania pytan; Cwiczenia



Gration sp. z 0.0., Warszawa
www.gration.pl, szkolenia@gration.pl
KRS: 0000326246 REGON: 141746300 NIP: 5272596570
Kapitat zaktadowy w wysokosci 60000 PLN w catosci optacony

Sad Rejonowy dla M. St. Warszawy XIl W.G.K.R.S.

Prosimy o wypetnienie i przestanie formularza lub wymaganych danych na adres szkolenia@gration.pl

FORMULARZ ZAMOWIENIA MATERIALOW SZKOLENIOWYCH

Zamawiam:

O Umawianie spotkan handlowych liczbaegz.: .................
O Sprzedaz powierzchni reklamowych liczbaegz.: .................
O Rozmowy windykacyjne przez telefon liczbaegz.: .................
O Jak napisa¢ strategi¢ marketingowa i wizerunkowg liczbaegz.: .................

Cena 1 egzemplarza: 307,50 zt. brutto

Wartos$¢ zamowienia: .....................

Dane Zamawiajgcego:

Firma*

Ulica/Kod/Miasto

Imie i nazwisko osoby

zamawiajgcej

Telefon

E-mail

NIP

Adres dostarczenia

materiatow

* Imie¢ i nazwisko w przypadku osoby prywatnej

Wyrazamy zgod¢ na wystawienie faktury VAT bez podpisu odbiorcy. Oswiadczamy, iz jesteSmy/nie jesteSmy ptatnikiem VAT.

Miejscowosc¢, data Pieczec¢ firmy Podpis osoby upowaznionej

1. Warunkiem zakupienia materiatow szkoleniowych jest przestanie do Gration niniejszego formularza zamowienia na adres szkolenia@gration.pl.

2. Wplaty nalezy dokona¢ na konto Alior Bank 35 2490 0005 0000 4520 9977 7760 w ciagu 7 dni od daty ztozenia zaméwienia.

3.Faktura VAT zostanie wystawiona po dokonaniu ptatnosci i dostarczona razem z materiatami szkoleniowymi.

4. Materialy szkoleniowe wysytane sa bezzwlocznie w dniu zaksiggowania wptaty.

5.Koszt wysyltki pocztowej pokrywa Gration Sp. z 0.0.

6. Wystanie formularza oznacza zgode na przetwarzanie danych osobowych dla potrzeb zwigzanych z organizacja szkolenia przez Gration Sp. z
0.0. lub inne podmioty wspolpracujace - zgodnie z ustawa o ochronie danych osobowych (Dz. U. Nr 133, poz. 883 z 1997 r.).
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